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LE MOT DU PRESIDENT

Chers partenaires

A l'aube de la saison 2022/2023, nous nous etions
montres optimistes et determineés afin de continuer
a faire evoluer notre club.

Force est de constater que nous avons rempli nos
objectifs, qu’'ils soient sportifs avec l'accession de
notre equipe feminine a la poule unique de Division
2 et celle, tant attendue, de notre equipe masculine
a la Rl ou bien structurels avec notamment les
acquisitions. de la nouvelle buvette container, pour
le confort du public et d'un troisieme minibus, pour
celui de nos licencies.

Grace a votre soutien et vos encouragements, nous
ne comptons pas nous arréter la et, en gardant
toujours la téte sur les epaules, nous voulons faire
mieux. '

La saison 2023/2024' s‘annonce palpitante et nous
VOUsS proposerons de nombreuses rencontres au
cours desquelles nous ferons perdurer l'esprit jaune
et bleu.

Tres bonne saison a toutes et tous et rendez-vous

- Jean-Michel MALAVELLE
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LE CLUB EN CHIFFRES

gwcm RS DIRIGEANTS
DIPLOM . |
FEMININES
MASCULINS /
i L m FOOT LOISIRS
BF

ININE) SPORT ADAPTE

3

2EME CLUB D’'OCCITANIE EN NOMBRE DE LICENCIES EQUIPE 1 FEMININE EN D2 NATIONALE + HAUT NIVEAU DE LABEL FEDERAL (2020 A 2024)

3




UN COMPLEXE SPORTIF D'ENVERGURE

/ 1 terrain en gazon naturel éclaire & configure pour
l'accueil des compeétitions nationales avec une
tribunes de 550 places

/ 1 terrain en gazon syntheéetique éclairé destiné a
'acceuil des compéetitons régionales avec une tribune
de 100 places '

/ 6 vestiaires pour les joueursess et arbitres officiels

/ 1 club-house, des locaux administratif & 1 salle de
reunion

/ 1 écran géant

2 terrains en gazon naturel éeclaires
1 terrain en gazon synthétique éclairé

1 terrain reduit destine aux entrainements ou aux
ateliers spécifiques

%pgf 4 / /fz
12 vestiaires pour les joueursess et 3 pour les m lﬂﬁm

arbitres officiels

Des locaux techniques et de stockages




DES ESPFACES PARTENAIRES EXCLUSIFS
Les espaces partenaires du Montauban Football Club
Tarn-et-Garonne ont ete pensés pour :

/ Vos repas d'entreprise
. / Vos réunions d’entreprise

/ Vos séminaires d’entreprise

5 REPAS ASSIS BAR TOUT
10 - 200 OU DEBOUT EQUIPE



AMBITION PARTENAIRE

POLITIQUE PARTENAIRES UN ECO-SYSTEME VERTUEUX POUR NOS PARTENAIRES

1) NOTRE OBJECTIF

ACHAT ET
INVESTISSEMENTS
DU CLUB

Vous aider a développer vos ventes.

2) NOTRE METHODE o

o

Tl PECTATEURS ENVIRONNEMENT
Elle se base sur 3 axes forts. Nous priorisons

nos partenaires pour les achats et
investissements du club. Nous transformons
le club en un eco-systeme vertueux. Nous
organisons enfin un acces privilégie de nos
partenaires a cet éco-systeme.

3) NOTRE DEMARCHE COMMERCIALE ANCIENS ., LICENCIES &
MEMBRES

LEUR STATUT

" ) PROFESSIONNEL
Elle se decoupe en 4 points :

- Une offre permettant de valoriser et
promouvoir chaque partenaire au niveau de
sa marque et de son offre

- Une organisation et des outils specifiques

a la mise en relation avec nos licencies EeEAL LICENCIES ET
. - . ’ ; : PROFESSIONNEL LEUR
- L'animation du reseau d‘affaires du Club DU CLUB ENTREPRISE

pour les mises en relation entre partenaires

- En retour, chaque partenaire devra offrir a COLLECTIVITES
nos licencies des avantages exclusifs.







CK BRONZ

. ) PARTIR DE 1000 <

VISIBILITE & _
- SITE INTERNET: DU .CLLJI?, -(AVEC fZ_)'NG.L.ET « EN SAVOIR PLUS » QUI ‘REN\?_OIE'VERS SITE DU _PAR"I'ENAI;RE-)

- PANNEAU FIXE DES PARTENAIRES (PASSAGE DE PLUS DE 1000 PERSONNES CHAQUE SEMAINE : TAILLE DU STICKER
PROPORTIONNELLE A LA FORMULE DE PARTENARIAT) . .

| : ' | ' K
- FILM DES'P{&RTENAIRES SUR ECI;'.{AN GEANT LES JOURS DE MANIFESTATIONS SPORTIVES ET ASSOCIATIVES (MATCHS D2F +
EVENT ASSOCIATIFS) - VISIBILITE DU LOGO SUR 1/6EME DE LA DIAPO ET 150 SPOTS DE 5 SEC . -

I

~ | | r Vi
'PRESTATION RESEAU =1
~ - BUSINESS BRUNCH 4 REPAS DE GALA/ SAISON (1 PLACE /REPAS + MATCILI_)
1 PLACE SUPPLEMENTAIRE = 65€ (REPAS + MATCH) -

- SOIREE PARTENAIRES (LANCEMENT ET CLOTURE SAISON) : 1 PLACE /SOIREE

.- = BILLETTERIE D2F : 1T INVITATION PAR MATCH

SERVICE AUX PARTENAIRES .= *

- ACCES FORMULE CARTE AVANTAGES CLUB (AVANTAGE LICENCIES CHEZ LES PARTENAIRES « COMMERCIAUX ») — 1 ANNONCE

- « SPORT SOCIETY » : DIFFUSION D'UNE OFFRE DE RECRUTEMENT DE VOTRE ENTREPRISE A NOS _LICE_NCIES x ] ANN'ONCE

- OFFRE SPECIALE PARRAINAGE BALLON DE MATCH : TARIF PREFERENTIEL




0 PORTIR DE 2000<

 VISIBILITE & S .

- SITE INTERNET DU .CLUB (AVEC ONGLET « EN SAVOIR PLUS » QUI RENVOIE VERS SITE DU PARTENAIRE)

1

- PANNEAU FIXE DES PARTENAIRES (PASSAGE DE PLUS DE 1000 PERSONNEé CHAQUE SEMAINE : TAILLE DU. S'i'ICKER
PROPORTIONNELLE A LA FORMULE DE PARTENARIAT) R - | .

‘= FILM DES PARTENAIRES 5UR 'ECRA‘N GEANT LES JOURS DE MANIFESTATIONS SPORTIVES ET ASSOCIAT.VES (MATCHS D2F + EVENT
ASSOCIATIFS) : VISIBILITE SUR 1/4EME DE LA DIAPO ET 150 SPOTS DE 10 SEC .

'PRESTATION RESEAU 50 x4
- BUSINESS BRUNCH 4 REPAS DE GALA/ SAISON (2 PLACES/REPAS + 'MATCH) |

1 PLACE SUPPLEMENTAIRE = 65€

- SOIREE PARTENAIRES (LANCEMENT ET CLOTURE SAISON) : 2 PLACES /SOIREE

- BILLETTERIE D2F : 2 INVITATIONS PAR MATCH

SERVICE AUX PARTENAIRES 5" ,O"

- ACCES FORMULE CARTE AVANTAGES CLUB (AVANTAGE LICENCIES CHEZ LES PARTENAIRES « COMMERCIAUX ») — 2 ANNONCES

- « SPORT SOCIETY » : DIFFUSION D'UNE OFFRE DE RECRUTEMENT DE VOTRE ENTREPRISE A NOS LICENCIES : 2 ANNONCES

- 10% DE REDUCTION POUR VOS COLLABORATEURS A LA BOUTIQUE DU CLUB

- OFFRE SPECIALE PARRAINAGE BALLON DE MATCH : TARIF PREFERENTIEL_

- ANNONCE. DES “BONS I':’LANS. DU MOMENT"” / 2 ANNONCES PAR SAISON




POCKOR

) PORTIR DE 4000<

| Y A ) -.-; 'Yy -;_
VISIBILITE & & &
- SITE INTERNEf DU .CLLJE fAViEC aNGII;ET « EN SAVOIR PLUS » QUI RENVOIE VERS SITE D;U PAR'TENA['RE-)

- PANNEAU FIXE DES PARTENAIRES (PASSAGE DE PLUS DE 1000 PERSONNE'S CHAQUE SEMAINE : TAILLE D_U.. STICKER

1

PROPORTIONNELLE A LA FORMULE DE PARTENARIAT) '

= FILM DES PARTENAIRES 5UR 'ECRAN GEANT LES JOURS DE MANIFESTATIONS SPORTIVES ET ASSOCIATIVES (MATCHS D2F + EVENT
ASSOCIATIFS) : VISIBILITE SUR 1/2EME DE LA DIAPO ET 150 SPOTS DE 24 SEC " | .

- VOTRE FILM « ENTREPRISE » SUR ECRAN GEANT

' PRESTATION RESEAU 157 057 05

- BUSINESS BRUNCH 4 REPAS DE GALA/ SAISON (4 PLACES/REPAS + MATCH)
1 PLACE SUPPLEMENTAIRE = 65€ | : |

- SOIREE PARTENAIRES (LANCEMENT ET CLOTURE SAISON) : 4 PLACES /SOIREE

- BILLETTERIE D2F : 4 INVITATIONS PAR MATCH

SERVICE AUX PARTENAIRES 9" o /0"

- ACCES FORMULE CARTE AVANTAGES CLUB (AVANTAGE LICENCIES CHEZ LES PARTENAIRES « COMMERCIAUX ») — 4 ANNONCES

- ANNONCES DES « BONS PLANS DU MOMENT » CHEZ NOS PARTENAIRES : 4 ANNONCES /SAISON

= « 5PORT S0OCIETY > : DIFFUSION D'UNE OFFRE DE RECRUTEMENT DE VOTRE ENTREPRISE A NOS LICENCIES : 4 ANNONCES

- 20% DE REDUCTIONS POUR VOS COLLABORATEURS A LA BOUTIQUE DU CLUB

- OFFRE SPECIALE PARRAINAGE BALLON DE MATCH : TARIF PREFERENTIEL

- MISE A DIéPO DU CLUB HOUSE POUR REUNION




PACK

| QPQR'"R DE
VISIBILITE @ /" PRESTATION RESEAU

- SITE INTERNET DU CLUB (AVEC ONGLET « EN SAVOIR PLUS > QUI RENVOIE VERS - BUSINESS BRUNCH 4 REPAS DE GALA/ SAISON (8 PLACES/REPAS + MATCH)

SITE DU PARTENAIRE) - | 1 PLACE SUPPLEMENTAIRE = 65€

- PANNEAU FIXE DES PARTENAIRES (PASSAGE DE PLUS DE 1000. PERSONNES - SOIREE PARTENAIRES {(LANCEMENT ET CLéTUR-E SAISON) : 8 PLACES /SOIREE
CHAQUE SEMAINE : TAILLE DU STICKER PROPORTIONNELLE A LA FORMULE DE - | . - Yo |

PARTENARIAT) | - BILLETTERIE D2F : 8 INVITATIONS PAR MATCH

- FILM DES PARTENAIRES SUR ECRAN GEANT LES JOURS DE MANIFESTATIONS
SPORTIVES ET ASSOCIATIVES (MATCHS D2F-+ EVENT ASSOCIATIFS) : VISIBILITE SUR
1/2EME DE LA DIAPO ET 150 SPOTS. DE 24 SEC

- VOTRE FILM « ENTREPRISE > SUR ECRAN GEANT

- VOTRE LOGO SUR LE MAILLOT PRINCIPAL D'UNE EQUIPE JEUNE (F/G)

SERVICE AUX PARTENAIRES

- ACCES FORMULE CARTE AVANTAGES CLUB (AVANTAGE LICENCIES CHEZ LES PARTENAIRES & COMMERCIAUX ») — 8 ANNONCES MAILING AUX
LICENCIES / SAISON - |

-ANNONCES DES « BONS PLANS DU MOMENT » CHEZ NOS PARTENAIRES : 8 ANNONCES /SAISON

=« SPORT S0CIETY > : DIFFUSION D'UNE OFFRE DE RECRUTEMENT DE VOTRE ENTREPRISE A NOS LICENCIES : 8 ANNONCES /SAISON
-1 MISE A DISPO DU CLUB HOUSE POUR REUNION /SAISON AVEC 1 REPAS POUR 10 PERSONNES OFFERT
- 20% DE REDUCTIONS POUR VOS COLLABORATEURS A LA BOUTIQUE DU CLUB

- OFFRE SPECIALE PARRAINAGE BALLON DE MATCH : TARIF PREFERENTIEL

PLAN D'ACTION PERSONNALISE PARTENAIRE EXCLUSIF



'~ PACK PREMIUM

DEVENEZ LE

PARTENAIRE

INCONTROUNABLE DU
'MFCTG EN BENEFICIANT |

D'UNE OFFRE SUR

~ MESURE ET

EXCEPTIONNELLE




OFFRE COMPLEMENTF)IRE CF)RTE QVF)NTF)GES CLUBE

600<€

'AYEZ LE REFLEXE PARTENAIRE

LE SYSTEME GAGNANT-GAGNANT
PAR EXCELLENCE

FORMULE A 600€

= Ville de : PROPOSITION D'UN AVANTAGE UNIQUE

¥ Montauban e , |
PERMETTANT D'ORIENTER LES DETENTEURS DE LA CARTE

POUR NOS LICENCIES

COMMUNAUTE DE PLUS DE 4000 PERSONNES

(JOUEURS/PARENTS/DIRIGEANTS,...)

POUR VOS SALARIES '

AVANTAGES MFCTG

Scannez ce code pour découvrir les offres de

la Carte Avantages Club chez nos partenaires . NOUVEAUTE SAISON 2023/24 : LES SALARIES D'ENTREPRISE BENEFICIERONT

EGALEMENT DES AVANTAGES DE LA CARTE



~ OFFRE COMPLEMENTOIRE-PORRAINOGE DE MOTCH

LE STADE JEAN VERBEKE A VOS COULEURS
. LE TEMPS D'UNE JOURNEE FOOTBALL

W ®
&

FORMULE CLASSIQUE |

. . PARRAINAGE D'UN MATCH DE CHAMPIONNAT
' A 1000€ -

F’L&: i
A l.;n- 0
Wi e

FORMULE MATCH DE GALA

PARRAINAGE D'UNE RENCONTRE AVEC BUSINESS BRUNCH
- 1500€



OFFRE COMPLEMENTQIRE * EQUIPEMENT

TQRIF PREFERENTIEL

' VOTRE LOGO SUR LES EQUIPEMENTS . = ~ ENGAGEMENTS SUR
" . DES EQUIPES FANIONS DU MFCTG . 2 SAISONS SPORTIVES

VISIBILITE "A LA CARTE"

COMF'OSEZ VOUS- MEME VOTRE VISIBL[TE
A TRAVERS NOS ESF'ACES A LA CARTE

B TAL
]

TENUES DE MATCH (AUTRES EQUIPES)

FOOT A 11 + FUTSAL (MAILLOT FACE - LOGO PRINCIPAL) ...
FOOT A 8 (MAILLOT FACE - LOGO PRINCIPAL) ......

TENUES DIRIGEANTS - 90 PIECES

SURVETEMENT (LOGO) ... POLO (LOGO) .....
SURVETEMENT + POLO ...

o

TENUES EDUCATEURS- 55 PIECES

SURVETEMENT (LOGO) ... POLO (LOGO) ...
SURVETEMENT + POLO ...




O @MFCTG_OFFICIEL

@ ®MONTAUBAN-FCTG

o ®MONTAUBANFCTGOFFICIEL




