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LE MOT DU PRESIDENT

Chers partenaires

En introduction, je souhaite vous adresser, chers partenaires, mes
plus sinceres remerciements.

En effet votre fidélite et votre conflance me touchent
particulierement.

Grace a vous, notre association peut jouer pleinement son réle, je
dirais méme ses differents réles.

Certes, la pratique du football est notre raison d'étre.

Mais aujourd’hui, au sein d'une societe qui s'individualise, qui se
renferme sur elle-méme, notre action aupres de nos jeunes
joueuses et joueurs et de leurs familles, est primordiale,
incontournable.

).

Nos educateurs, nos béenevoles ceuvrent au quotidien pour faire du
stade Jean Verbeke un espace d'échanges, de convivialité, d'amour
pour le football, pour le jeu.

Nous nous adaptons du mieux possible, le plus vite possible, aux
evolutions de notre environnement, tout en gardant notre ligne de
conduite, dont les fondements citoyens restent non negociables.
Mais pour cela, et pour egalement repondre aux exigences
féderales toujours plus consequentes, nous avons besoin de vous,
de votre soutien moral et financier.

Pour réepondre au contexte economique, nous avons bati un budget
2026/2027 identique a 2025/2026, malgrée des couts fixes a la
hausse.

Ce budget raisonnable doit nous permettre de répondre a nos
missions educatives et sportives

Mais nous ne pourrons le tenir qu'avec la continuité de votre
accompagnement.

Nous comptons sur vous.

onne saison et rendez-vous a Verbeke pour soutenir nos equipes

- Jean-Michel MALAVELLE
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LE CLUB EN CHIFFRES

EDUCATEURS D'R'G_EA"TS ' H

o S ARBITRES

FEMININES

MASCULINS

FOOT LOISIRS

SPORT ADAPTE

3

+ HAUT NIVEAU SUR TOUTES CATEGORIES JEUNES EQUIPE 1 FEMININE EN D3 NATIONALE + HAUT NIVEAU DE LABEL FEDERAL (2025 A 2028)




DES ESPACES PARTENAIRES EXCLUSIFS

Les espaces partenaires du Montauban Football Club
Tarn-et-Garonne ont éte penses pour :

#

/ Vos repas d'entreprise

‘ / Vos réunions d’entreprise

/ Vos séminaires d’entreprise

VEOLE
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10 - 2 REPAS ASSIS BAR TOUT
O | 00 OU DEBOUT EQUIPE



UN COMPLEXE SPORTIF D’ENVERGURE

2 terrains en gazon naturel eclairés
1 terrain en gazon synthétique éclairé

1 terrain reduit destiné aux entrainements ou aux
ateliers specifiques

12 vestiaires pour les joueursess et 3 pour les
arbitres officiels

1 espace musculation
1 espace cryothérapie

1 espace destiné aux entrainements de spécifiques
gardiens

/ 1 terrain en gazon naturel éclairé & configuré pour
'accueil des compétitions nationales avec une tribune
de 550 places

/ 1 terrain en gazon synthétique éclairée destiné a
'accueil des compétitons régionales avec une tribune
de 100 places :

/ 6 vestiaires pour les joueuses / joueurs et arbitres
officiels

/ 1 club-house, des locaux administratifs & 1 salle de
reunion




POLITIQUE PARTENAIRES

POLITIQUE PARTENAIRES UN ECO-SYSTEME VERTUEUX POUR NOS PARTENAIRES

1) NOTRE OBJECTIF

ACHAT ET
INVESTISSEMENTS
DU CLUB

Vous aider a développer vos ventes.

2) NOTRE METHODE LICENCIES

s

ENVIRONNEMENT
Elle se base sur 3 axes forts. Nous priorisons SEECTATEURS

nos partenaires pour les achats et
investissements du club. Nous transformons
le club en un eco-systeme vertueux. Nous
organisons enfin un acces privilegieé de nos
partenaires a cet éco-systeme.

3) NOTRE DEMARCHE COMMERCIALE LICENCIES &
MEMBRES

LEUR STATUT

3 = PROFESSIONNEL
Elle se decoupe en 4 points :

- Une offre permettant de valoriser et
promouvoir chaque partenaire au niveau de
sa marque et de son offre

- Une organisation et des outils specifiques

a la mise en relation avec nos licencies AL LICENCIES ET
e ) , ) ] PROFESSIONNEL LEUR
- L'animation du reseau d’affaires du Club DU CLUB ENTREPRISE

pour les mises en relation entre partenaires

- En retour, chaque partenaire devra offrir a | COLLECTIVITES

nos licenciés des avantages exclusifs.
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Q PORTIR DE

VISIBILITE

- SITE INTERNET DU CLUB (AVEC ONGLET « EN SAVOIR PLUS » QUI RENVOIE VERS SITE DU PARTENAIRE)

- PANNEAU FIXE DES PARTENAIRES (PASSAGE DE PLUS DE 1000 PERSONNES CHAQUE SEMAINE TAILLE DU STICKER
PROPORTIONNELLE A LA FORMULE DE PARTENARIAT) . :

- FILM DES'PARTENAIRES SUR ECBAN GEANT LES JOURS DE MANIFESTATIONS SPORTIVES ET ASSOCIATIVES (MATCHS D3F +
EVENT ASSOCIATIFS) : VISIBILITE DU LOGO SUR 1/6EME DE LA DIAPO ET 150 SPOTS DE 5 SEC

' PRESTATION RESEAU

- BUSINESS BRUNCH 4 REPAS DE GALA/ SAISON (1 PLACE /REPAS + MATCH_)

1 PLACE SUPPLEMENTAIRE = 65€ (REPAS + MATCH)

- SOIREE PARTENAIRES (LANCEMENT ET CLOTURE SAISON) : 1 PLACE /SOIREE

. = BILLETTERIE D3F : 1 INVITATION PAR MATCH

SERVICE AUX PARTENAIRES

- ACCES FORMULE CARTE AVANTAGES CLUB (AVANTAGE LICENCIES CHEZ LES PARTENAIRES « COMMERCIAUX ») — 1 ANNONCE

- EMPLOI ET RECRUTEMENT : DIFFUSION D’'UNE OFFRE DE RECRUTEMENT DE VOTRE ENTREPRISE A NOS LICENCIES : 1

- OFFRE SPECIALE PARRAINAGE BALLON DE MATCH : TARIF PREFERENTIEL



0 PORTIR DE 2500¢€

VISIBILITE &5 4§ S

- SITE INTERNET DU CLUB (AVEC ONGLET « EN SAVOIR PLUS » QUI RENVOIE VERS SITE DU PARTENAIRE)

- 'PANNEAU FIXE DES PARTENAIRES (PASSAGE DE PLUS DE 1000 PERSONNEé CHAQUE SEMAINE : TAILLE DU. S'i'ICKER
PROPORTIONNELLE A LA FORMULE DE PARTENARIAT) T o ' C

‘- FILM DES PARTENAIRES SUR ECRAN GEANT LES JOURS DE MANIFESTATIONS SPORTIVES ET ASSOCIATIYES (MATCHS D3F +
EVENT . | . e

' PRESTATION RESEAU 157 157

- = BUSINESS BRUNCH 4 REPAS DE GALA/ SAISON (2 PLACES/REPAS + 'MATCH) |
1 PLACE SUPPLEMENTAIRE = 65€ x |

- SOIREE PARTENAIRES (LANCEMENT ET CLOTURE SAISON) : 2 PLACES /SOIREE

- BILLETTERIE D3F : 2 INVITATIONS PAR MATCH

SERVICE AUX PARTENAIRES 5" 5"

- ACCES FORMULE CARTE AVANTAGES CLUB (AVANTAGE LICENCIES CHEZ LES PARTENAIRES « COMMERCIAUX ») — 2

- EMPLOI ET RECRUTEMENT : DIFFUSION D'UNE OFFRE DE RECRUTEMENT DE VOTRE ENTREPRISE A NOS LICENCIES : 2

- 10% DE REDUCTION POUR YOS COLLABORATEURS A LA BOUTIQUE DU CLUB

- OFFRE SPECIALE PARRAINAGE BALLON DE MATCH : TARIF PREFERENTIEL_

- ANNONCE DES “BONS I':’LANS. DU MOMENT” / 2 ANNONCES PAR SAISON
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0 PORTIR DE 5000<

VISIBILITE £ & &8 . R

- SITE INTERNET DU .CLUB (AVEC ONGLET « EN SAVOIR PLUS » QUI RENVOIE VERS SITE DU PARTENAIRE)

- 'PANNEAU FIXE DES PARTENAIRES (PASSAGE DE PLUS DE 1000 PERSONNEé CHAQUE SEMAINE : TAILLE DU. S'i'ICKER
PROPORTIONNELLE A LA FORMULE DE PARTENARIAT) T o ' C

‘= FILM DES PARTENAIRES SUR"ECR'AN’GEANT LES JOURS DE MANIFESTATIONS SPORTIVES ET ASSOCIATI\{ES (MATCHS D3F +
EVENT -~ ASSOCIATIFS) : VISIBILITE SUR 1/2EME DE LA DIAPO ET 150 SPOTS DE 24 SEC. - .

- VOTRE FILM « ENTREPRISE » SUR ECRAN GEANT

' PRESTATION RESEAU 157 150 05y

- = BUSINESS BRUNCH 4 REPAS DE GALA/ SAISON (4 PLACES/REPAS + 'MATCH) |
1 PLACE SUPPLEMENTAIRE = 65€ x |

- SOIREE PARTENAIRES (LANCEMENT ET CLOTURE SAISON) : 4 PLACES /SOIREE

- BILLETTERIE D3F : 4 INVITATIONS PAR MATCH

SERVICE AUX PARTENAIRES 5" 5% ,&*

- ACCES FORMULE CARTE AVANTAGES CLUB (AVANTAGE LICENCIES CHEZ LES PARTENAIRES « COMMERCIAUX ») — 4

- ANNONCES DES « BONS PLANS DU MOMENT » CHEZ NOS PARTENAIRES : 4 ANNONCES /SAISON

— EMPLOI ET RECRUTEMENT .: DIFFUSION D'UNE OFFRE DE RECRUTEMENT DE VOTRE ENTREPRISE A NOS LICENCIES : 4

- 20% DE REDUCTIONS POUR VOS COLLABORATEURS A LA BOUTIQUE DU CLUB

- OFFRE SPECIALE PARRAINAGE BALLON DE MATCH : TARIF PREFERENTIEL

- MISE A DIéPO DU CLUB HOUSE POUR REUNION




CK PLOTINE

'©) PARTIR DE 8000%

- Ph

-} = VISIBILITE &0 & PRESTATiON RESEAU &
= A s o

- SITE INTERNET DU CLUB (AVEC ONGLET « EN' SAVOIR PLUS » QUI RENVOIE VERS - BUSINESS 'BRUNCH 4 REPAS DE GALA/ SAISON (8 PLACES/REPAS + MATCH)
SITE DU PARTENAIRE) : : ' ' 1 PLACE SUPPLEMENTAIRE = 65€ a *
- PANNEAU FIXE DES PARTENAIRES (PASSAGE DE PLUS DE 1000.PERSONNES +_ - SOIREE PARTENAIRES (LANCEMENT ET CLéTUR-E SAISON) : 8 PLACES /SOIREE
CHAQUE SEMAINE : TAILLE DU STICKER PROPORTIONNELLE A'LA FORMULE DE . : - U Z
PARTENARIAT) ' ' : - BILLETTERIE D3F : 8 INVITATIONS PAR MATCH

‘ - FILM DES PARTENAIRES SUR ECRAN GEANT LES JOURS DE MANIFESTATIONS

SPORTIVES ET ASSOCIATIVES (MATCHS D3F-+ EVENT ASSOCIATIFS) : VISIBILITE SUR
1/2EME DE LA DIAPO ET 150 SPOTS. DE 24 SEC

‘ - VOTRE FILM « ENTREPRISE » SUR ECRAN GEANT

- VOTRE LOGO SUR LE MAILLOT PRINCIPAL D'UNE EQUIPE JEUNE (F/G)

2 SERVICE AUX PARTENAIRES

- ACCES FORMULE CARTE AVANTAGES CLUB (AVANTAGE LICENCIES CHEZ LES PARTENAIRES « COMMERCIAUX ») — 8 ANNONCES MAILING AUX
_ LICENCIES / SAISON .

-ANNONCES DES « BONS PLANS DU MOMENT » CHEZ NOS PARTENAIRES : 8 ANNONCES /SAISON

| — EMPLOI . ET RECRUTEMENT : DIFFUSION D'UNE OFFRE DE RECRUTEMENT DE VOTRE ENTREPRISE A NOS LICENCIES : 8 ANNONCES /SAISON
-1 MISE A DISPO DU CLUB HOUSE POUR REUNION /SAISON AVEC 1 REPAS POUR 10 PERSONNES OFFERT
- 20% DE REDUCTIONS POUR VOS COLLABORATEURS A LA BOUTIQUE DU CLUB

- OFFRE SPECIALE PARRAINAGE BALLON DE MATCH : TARIF PREFERENTIEL




- PACKPREMIUM

DEVENEZ LE
PARTENAIRE

INCONTROUNABLE DU

' - MFCTG EN BENEFICIANT R

- D'UNE OFFRE SUR
~ MESURE ET
EXCEPTIONNELLE




OFFRE POUR UNE HCTION SPECIFIQUE :
'~ LE PARRAINAGE DE MATCH

| .. 500< OU 800<
LE STADE JEAN VERBEKE A VOS COULEURS _ e

'LE TEMPS D UNE JOURNEE FOOT BALL

RESTAURANT OMNIVORE

FORMULE MATCH CLASSIQUE |

'PARRAINAGE D'UN MATCH DE CHAMPIONNAT DE

'R1 GARCONS OU D3 FEMININE

<1003

FORMULE MATCH DE GALA

PARRAINAGE D'UNE RENCONTRE R1G OU D3 FEMININE

AVEC UN RASSEMBLEMENT ORGANISE

EN AMONT OU EN AVAL DE LA RENCONTRE (BUSINESS BRUNCH)

800€




OFFRE COMPLEMENTF)IRE CQRTE F)VQNTF)GES CLUBl

600<€

AYEZ LE REFLEXE PARTENAIRE

LE SYSTEME GAGNANT-GAGNANT
PAR EXCELLENCE

“TAU

5’44, Carte Avantages Club

FORMULE A 600€

PROPOSITION D'UN AVANTAGE UNIQUE

PERMETTANT D'ORIENTER LES DETENTEURS DE LA CARTE

POUR NOS LICENCIES

COMMUNAUTE DE PLUS DE 4000 PERSONNES

(JOUEURS/PARENTS/DIRIGEANTS,..)

AVANTAGES MFCTG

Scannez ce code pour découvrir les offres de

la Carte Avantages Club chez nos partenaires 3 - LES SALARES D'ENTREPRISE BENEFICIERONT

EGALEMENT DES AVANTAGES DE LA CARTE



OFFRE COMPLEMENTF)IRE EQUIPEMENT

TARIF PREFERENTIEL

i

' VOTRE LOGO SUR LES EQUIPEMENTS . - ' ENGAGEMENTS SUR
- . DES EQUIPES FANIONS DU MFCTG = ' . 2 SAISONS SPORTIVES

VISIBILITE "A LA CARTE"

COMPOSEZ VOuUS- MEME VOTRE VISIBLITE
A TRAVER5 NOS ESPACES A LA CARTE

TENUES DE MATCH (AUTRES EQUIPES)

FOOT A 11 + FUTSAL (MAILLOT FACE - LOGO PRINC'IPAL)‘ ......
FOOT A 8 (MAILLOT FACE - LOGO PRINCIPAL) ......

TENUES DIRIGEANTS - 90 PIECES

SURVETEMENT (LOGO) ... POLO (LOGO) ...
SURVETEMENT + POLO ...

TENUES EDUCATEURS- 55 PIECES

SURVETEMENT (LOGO) ... POLO (LOGO) ...
SURVETEMENT + POLO ...
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